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Pitch-processen

Underbyg 
det med

visuals (slides)

Skab et 
overbevisende 

budskab

Hvornår skal du bruge Pitcherific?



  

 Vi er Pitcherific! 
 

”Vi hjælper studerende og iværksættere 
med at forberede overbevisende 

pitches.”



  

Agenda

1. Lidt viden om pithcing

2. Indhold og struktur i et overbevisende pitch

3. Prøv pitchværktøjet Pitcherific.com



  

Pitch? 



  

Pitch? 

Pitch  =  en overbevisende, tidsbegrænset præsentation



  

Information

Tid

Hvorfor korte 
budskaber?



  

Million $ question:

Hvordan præsenterer vi kort OG 
overbevisende?



  

Tre vigtige overvejelser, som skal guide vores pitch

1) Hvilket udbytte ønsker du at opnå ved at 
pitche?

2) Hvad er konteksten du skal pitche i? 

3) Hvem er modtageren af pitchet?



  

Hvem er din modtager?



  

Vær modtagerrettet!



  



  

HHvilket indhold skal med i dit pitch?vilket indhold skal med i dit pitch?





  

Hook



  

Hook Need



  

Hook Need Approach



  

Hook Need Approach Benefits



  

Hook Need Approach Benefits Competition



  

Hook Need Approach Benefits Competition Close



  

NABC NABC



  





  

Questions?



Byg og træn dit pitch på 
Pitcherific.com
 

Tak for i dag!

Lauge Vagner Rasmussen, 
Co-founder Pitcherific
lauge@pitcherific.com
6171 4333

Connect with me on linkedin: 
https://dk.linkedin.com/in/laugevagnerrasmussen 

mailto:lauge@pitcherific.com

